
Si può parlare di 
«strategia» per un 
agente di 
commercio … o è 
peculiarità della 
Mandante?
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Strategia…
• Le Mandanti  parlano  della strategia …
• Il marketing parla di strategia …
• I «guru» riempiono i palcoscenici 
                                         per parlare di strategia …
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Strategia…
E gli Agenti? … i venditor*?
Applaudo
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Strategia…
E gli Agenti? … i venditor*?
Applaudo

Po, rientrati in zona dicono a se stessi:
«la mia realtà è diversa!»
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Tutti ne parlano … ce la spiegano … questa strategia.
Si dimenticano che noi l’abbiamo sempre fatta.

OGNI GIORNO E’ STRATEGIA!

Ogni giorno siamo chiamati 
• a scegliere
• a decidere
• a fare
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In cosa posso esservi utili?

• Non a fare questa o quest’altra strategia …
    ma pensare 
    a quali criteri orientare le tue
    scelte strategiche.

Ciò che conta è che  strategia decidi di creare TU! 
Con quale criteri scegli la tua miglior strategia!
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