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Tutti ne parlano ... ce la spiegano ... questa strategia.
Si dimenticano che noi I'abbiamo sempre fatta.

OGNI GIORNO E’ STRATEGIA!

Ogni giorno siamo chiamati
* ascegliere

* adecidere

e afare
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IL MANIFESTO
DEL VENDOCENTRISMO
per una teleologia della vendita
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COSA SUCCEDE AD UN AZIENDA
SE NON METTE LA FUNZIONE VENDITE
AL CENTRO?

SI PUO PARLARE DI "STRATEGIA" PER UN AGENTE
DI COMMERCIO O E PECULIARITA DELLA MANDANTE?

VENDO E NON OTTENGO I RISULTATI: 5 ERRORI
CHE SI FANNO MA NESSUNO SI IMPEGNA A CAMBIARLI
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